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gapsalano@hotmail.com

o

(11)964708078

o

Rua Passo da Patria 1432, Sdo
Paulo, SP 05085901

o

18/12/1969

@

Brasileiro

Solteiro(a)

FORMACAO
ACADEMICA

Administragao: Administragao
Colégio Nossa Senhora dos
Anjos, Gravatai, RS, Fevereiro
1980 - Novembro 1987

Status - Concluido

GILSON ALANO

OBIJETIVO

Em busca de crescimento profissional na drea de Vendas.

Em busca de oportunidade como vendedor, de forma a contribuir com o
crescimento da empresa.

Em busca de recolocacdo na funcdo de vendedor nas areas de experiéncia,
mas também aberto a novas oportunidades em outros ramos.

HISTORICO PROFISSIONAL

Janeiro 2017 - Junho 2023
Comercial de horti Santo Antonio - Representante comercial, S3o Paulo, SP

Planejamento das vendas, incluindo a divulgacdo e demonstracao dos
produtos e servi¢os até o fechamento do negdcio, com foco no alcance das
metas.

Atendimento a novos clientes da empresa, visando o fechamento de acordos
através da utilizagdo de técnicas de venda adaptadas a atuagdo dos clientes
no mercado.

Planejamento do itinerario de visitas a diferentes clientes em potencial,
estabelecendo a melhor ordem conforme a localizacgo e os horarios
marcados, de forma a evitar atrasos.

Finalizacdao das vendas aos clientes, negociando condi¢des e prazos de
pagamento em conformidade com a capacidade financeira de cada um.

Acompanhamento da satisfacdo dos clientes no pds-venda, de forma a
esclarecer duvidas sobre o produto e solucionar possiveis problemas dentro
do prazo de troca, atuando com transparéncia e prestatividade.

HABILIDADES E COMPETENCIAS

L]

» Capacidade de negociacdo e
persuasao

Boa apresentacdo pessoal e
capacidade de transmitir confianca

« Habilidades de comunicacao verbal
e oratdria

Alto nivel de flexibilidade para
mudancas e imprevistos

Senso de organizacao e
gerenciamento de tempo



